
いつも、自然に、どんどん売れ、勝手に

どんどん利益の出るような、会社や

お店をつくるには普段何をするべきか。

今回は、売上を上げるために、①商品

（製品・サービス）②人材③市場④製造

⑤外注⑥流通⑦価格⑧顧客についての

対処方法について、出来るだけ解り易く

お話いたします。

１. 人が育つとはどういうことか？
私たちが考える人材育成の目標地点

２. だから人が育たない！
人が育たない会社の残念すぎる共通点

３. こうすれば必ず人は育つ！
社長・幹部のための人材育成７つの鉄則

松井あきら事務所

代表 松井あきら

第

経営コンサルタント、税理士として、４０年以上にわたり中小企業、
病院の経営を指導。特に売上アップ、人材育成の実践的な手法は
多くの経営者から支持されている。
毎週月曜日ラジオ関西（558KHｚ）で午後5時50分より放送中!

社長はモーレツに忙しく、毎日バタバタと必死に走り回っている。しかし、業績は思うほど上がってない。笛吹けど

踊らずではないけれど、必死で頑張っているのは社長だけ。社員はみんなおとなしく、サッパリ元気がない。

そんな会社がある一方で、社長の指示がなくても、社員はキビキビと仕事をしている。業績も好調。イキイキと

した社員に囲まれて、社長はいつもニコニコ顔。一体その違いはどこから生まれてくるのでしょうか？

本セミナーでは、社員がよく動く会社とまったく動かない会社の違いをズバリお教えします。そして、自ら考え行動

する、積極的な社員を育てるためのとっておきの秘訣もご紹介します。このセミナーは、Zoomでの配信は行いま

せん。あまり大きな声では言えない本当のことを、本当に知りたいとお考えの経営者の皆様だけに、そっとお話し

ます。社長が変われば、社員が変わる。社員が変われば、会社が変わる。会社を変えられるのは、社長と幹部の

皆様だけです。本セミナーへのご参加を心からお待ちしております。

「売上を、常に、どんどん上げていく方法 」

Ⅰ 部

第 Ⅱ 部

平成12年に糟谷社会保険労務士事務所を開業。令和２年３月創業
20周年を機に事務所を法人化。社会保険労務士法人キラリスの
代表に就任する。創業から一貫して、中小企業の労務管理に携わ
り、延べ1000人を超える経営者の相談に応じる。商工会議所、経営
者協会等での講演実績も多い。

社会保険労務士法人キラリス

代表 糟谷芳孝

【講師】

【講師】

※ 必ず裏面もご覧ください⇒

人を育て、人の力を活かせば、

経営は必ず成功する！

社長・幹部のための

人材育成７つの鉄則

「成功している社長が必ず実践している

人を活かし、育てるための７つの鉄則 」

２月17日（木）

13時30分～

in 神戸国際会館



【会場のご案内】

神戸国際会館 8階 804号室 (神戸市中央区御幸通8-1-6)

※ ＪＲ、各線三宮駅から徒歩３分

２月１７日 （木） 「人材育成7つの鉄則」

参加申込書 （FAX :078-367-5234）

このまま FAXでお申し込み下さい。 社会保険労務士法人キラリス 行

※ お申し込みはホームページからも可能です。 ⇒ https：//kiraris.or.jp をご覧ください。

開 催 要 項

会社名 ご住所 社員数

〒 正社員 人

パート 人

TEL FAX 業種

（ ）－（ ）－（ ） （ ）－（ ）－（ ）

お名前 （セミナ―受講者様） 所属・役職名 E-MAIL

★ 本セミナーに関するお問い合わせは・・・

社会保険労務士法人 キラリス

電話 ： ０７８－３６７－５２３３

ＨＰ ： https://kiraris.or.jp

◆ 開催日 ： 令和４年２月１７日（木）

１３時３０分 ～ １７時００分

◆ 会 場 ： 神戸国際会館 ８階 ８０４号室

※ 左記、会場案内図をご覧ください。

◆ 参加費 ：１名様 １５，０００円 （税込）

※ 顧問先様は「無料」です。

◆ 定 員 ： ２４名 (定員に達し次第、締切ります)

※ 士業、コンサルタントの方は参加をご遠慮下さい。

【 お申込み方法】

下記の申込書に必要事項をご記入のうえＦＡＸにてお送

り下さい。（ホームページからもお申込みは可能です。）

その後、顧問先様以外の方は、受講料を下記の口座に

お振込みください（振込手数料はご負担願います。）

ご入金いただきましたら、セミナー当日の約１週間前を

目途に受講票を送付させていただきます。ご入金後、受講

をキャンセルされる場合でも、受講料の返金はいたしかね

ますので、ご了承ください。

【お振込先】 神戸信用金庫 本店営業部（００１）

(普通） ０７１８４７６ 社会保険労務士法人キラリス


